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Por Luciana Monteiro

Enquanto o primeiro semestre do ano se mostra pouco promissor para o langamento de ac¢des na
bolsa, as fichas se concentram na segunda metade do ano. A expectativa dos investidores e das
empresas é de que a crise internacional dé sinais de arrefecimento e o mercado financeiro se torne um
ambiente novamente mais amistoso para as aberturas de capital. A Unica certeza neste momento,
porém, € ade que o investidor tera menos opgdes para aplicar no curto prazo.

O adiamento na obtengao do "investment grade" - classificagao de baixo risco - pelo pais, que antes da
crise internacional era esperada para o primeiro semestre deste ano, faz com que os estrangeiros
coloquem um pé no freio nas aplicagées no Brasil, ndo apenas em agdes negociadas em bolsas, mas
também para os investimentos em "private equity", avalia René Werner, diretor da Werner & Associados
e especialista em governanca familiar e corporativa. Segundo ele, um grande numero de clientes donos
de grandes empresas familiares que considerava abrir o capital neste inicio de ano esta revendo a
estratégia para o terceiro trimestre.

Para Werner, as companhias que necessitam de liquidez para seus projetos terdo de buscar
parceiras. Com o menor apetite dos estrangeiros, as empresas locais comegam a procurar parceiros
estratégicos. Para uma sociedade familiar, pode ser um étimo negadcio ja que ela recebe liquidez e n&o
precisa se sujeitar ao humor do mercado, avalia o executivo. "Do ponto de vista de uma companhia
familiar, é preferivel ganhar um pouco menos com a parceria do que correr um forte risco com as
oscilagbes do mercado acionario no caso de oferta publica", diz. Werner estima que, no ano passado, os
ativos das empresas chegavam a ser mais valorizados de 20% a 25% em uma oferta publica do que
numa parceria.

Para as companhias familiares que ndo precisam neste momento de liquidez nem de tecnologia, a
estratégia tem sido esperar o momento de mercado ruim passar, explica Werner.
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